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日立電子サービス株式会社（以下「日立電サ」、本社：東京都港区、代表取締役 社長執行役員：

百瀬 次生）は、2008年4月1日、ＳＭＢ（中堅・中小規模企業）市場に対して、より最適なサービス

の提供をめざし、「あんしんITソリューションセンタ」を東京都港区の当社本社内に開設しました。 

 これにより、今まで当社が大規模企業ユーザへのサービスで培ってきた高信頼な技術力とサービス

ノウハウをバックボーンに、新たにＳＭＢ市場に最適化したITソリューションを提供することでお客

様企業の経営をIT側面から力強く支援します。 

同センタは、当社のフロントオフィスとして、お客様ニーズなどマーケティング情報の収集・分析

や新規顧客の集客などを中心に活動し、商品開発からご提案までのスピードアップを図ることで、お

客様の要求に的確かつ迅速にお応え出来る体制を実現します。 

初期は専任体制によるビジネスモデル構築に注力し、順次商品開発するとともに全国展開を図りま

す。2008年度の新規顧客開拓は200社を目標にしています。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■ 日立電子サービス株式会社について 

日立電子サービスは、「お客様の飛躍を支えるベスト・ソリューション・パートナーになる」を 

経営ビジョンに、情報システムにおける企画・調達から設計・構築、導入、運用、保守のライフサイ

クル全体にワンストップで対応する「統合サポートサービス」を展開。ハードウェア／ソフトウェア

が一体となった、より進化したトータルなソリューションを提供。全国 320 ヵ所のサービス拠点網と

日立ソリューションサポートセンタを中心に、24 時間 365 日万全の体制で、安心と信頼の情報システ

ムを“安心の「電サ」”が実現します。 

■ 報道機関問い合わせ先 

日立電子サービス株式会社 社長室広報グループ【担当：矢野、城戸崎（きどさき）】 

 〒108-0073 東京都港区三田 3-13-12（三田 MT ビル） 

 TEL：03-5441-9262（ダイヤルイン）、FAX:03-5441-9243、 E-mail: ans1@hitachi-densa.co.jp 

 ※本リリースに記載の製品・サービス名は各社の商標または登録商標です。                      
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